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OPZIONE

¥ -Condivisione dell'Action Page con 5 persone al giorno
¥ -Presentazione del progetto a 1/2 dei 5 contattati

¥~ -Effettuazione di 1 follow-up al giorno

¥ -Chiusura di almeno 0,3 contratto al giorno

In base a questa strategia,

al termine di un mese avremo raggiunto risultati significativi:
-150 condivisioni dell'Action Page

-50 presentazioni del progetto

-30 follow-up effettuati

-10 CONTRATTI CHIUSI

Al termine del secondo mese, questi numeri si replicheranno, portando a un totale di 20 contratti chiusi complessivamente in
2 mesi.

Durante il terzo mese, il venditore professionale continuera con lo stesso impegno e dedizione, raggiungendo un totale di:
-450 condivisioni dell'Action Page

-150 presentazioni del progetto

-90 follow-up effettuati

-30 CONTRATTI CHIUSI
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OPZIONE 2

¥~ -Condivisione dell'Action Page con 10 persone al giorno
¥~ -Presentazione del progetto a 3 dei 10 contattati

¥ -Effettuazione di 1-2 follow-up al giorno

¥~ -Chiusura di almeno 0,75 contratto al giorno

In base a questa strategia,

al termine di un mese avremo raggiunto risultati significativi:
-300 condivisioni dell'Action Page

-135 presentazioni del progetto

-75 follow-up effettuati

-22 CONTRATTI CHIUSI

Al termine del secondo mese, questi numeri si replicheranno, portando a un totale di 44 contratti chiusi complessivamente in
2 mesi.

Durante il terzo mese, il venditore professionale continuera con lo stesso impegno e dedizione, raggiungendo un totale di:
-900 condivisioni dell'Action Page

-400 presentazioni del progetto

-225 follow-up effettuati

-66 CONTRATTI CHIUSI
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¥ -Condivisione dell'Action Page con 20 persone al giorno
¥~ -Presentazione del progetto a 6 dei 20 contattati

¥ -Effettuazione di 3 follow-up al giorno

¥ -Chiusura di almeno 1 contratto al giorno

In base a questa strategia,

al termine di un mese avremo raggiunto risultati significativi:
-600 condivisioni dell'Action Page

-180 presentazioni del progetto

-90 follow-up effettuati

-30 CONTRATTI CHIUSI

Al termine del secondo mese, questi numeri si replicheranno, portando a un totale di 60 contratti chiusi complessivamente in
2 mesi.

Durante il terzo mese, il venditore professionale continuera con lo stesso impegno e dedizione, raggiungendo un totale di:
-1800 condivisioni dell'Action Page

-540 presentazioni del progetto

-270 follow-up effettuati

-90 CONTRATTI CHIUSI
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