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COSAVIDOVETE ASPETTARE DA QUESTA PRESENTAZIONE?
éﬂ/ﬁfu"_ 1. Conoscere uno trai

N ] ] ] - - -I

&% 2 mvbinarloalla offerta
° che avrai modo di Ascoltare
"=== - J. GComprendere L 0PPORTUNITA di Business per TE!
O i [ Al appoosto

- e - T



DIGITALIZZAZIONE

un‘azienda significa
trasformare I processi aziendali tradizionali in
processi digitali, utilizzando Ia tecnologia
digitale per gestire dati, informazioni e
comunicazioni.

Questo puo comportare I'adozione di strumenti e
piattaforme digitali per migliorare Ia
produttivita, I'efficienza e 1a qualita del lavoro,
nonché I'integrazione di processi e funzioni
aziendali in un'unica piattaforma digitale.
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MERCATO

- Aziende non digitalizzate 25%
- Aziende mal digitalizzate 31%

Per cul ancoral'dd’ delle
aziende hanno Bisogno di
Essere Digitalizzate!!!
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appoosto PRIORITA’

Le pricorita dell’'azienda

la 'Iigil Ii aZinne é Ia DIGITALIZZAZIONE DEI PROCESSI 67%

prima prioritachele
aziende devono
affrontare u67%:
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MERGATO

Nel corso della nostra presentazions, esploreremo il
mercato di riferimento che, entro il 2027, si stima
raggiungera una cifra incredibile di 768 miliardi di
doliari in tutto il mondo. E un settore in costante
crescita e potenziale, e vogliamo scoprire come
possiamo sfrutiare questa opportunita.
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Al - INTELLIGENZA ARTIFICIALE

L'Intelligenza Artificiale (AI:
Sara al centro della nostra discussione.
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SEpORI GCOSA RICHIEDE IL MERCATO 0GGI2

1. Paghi
8 2.Ti arriva la conferma
3. Rggiornamento Spedizione

’-\ | #" 4. Gonsegna
y 9. Reso in caso di necessita.
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PERCHE LA MAGGIOR PARTE DELLE AZIENDE NON SI STA ADEGUANDO?
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Perche avere dei sistemi che ti
permettano di tenere monitorata
la tua azienda e sempre pill
COSTO0SO0, e quindi accessihile
solo ai grandi PLAYERS del settore!
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PERCHE LA MAGGIOR PARTE DELLE AZIENDE NON SI STA ADEGUANDO?
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PERCHE LA MAGGIOR PARTE DELLE AZIENDE NON SI STA ADEGUANDO?
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& ‘.v Se, invece cifosse Che hacino

g una di utenza ci
] accessihile a D )
Solo In ltalia ci sono i Partite lva.
Per un indotto di

SHOP

”«M“M*! .ENEL MONDQ22?
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LA STORIAINSEGNA...

SOLUZIONE
ALL IN ONE
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QUESTO GOSA INDICA?

DOVENDOSI APPOGGIARE A
PER AVERE DIVERSI SERVIZI COMBINATI,

o= - <gil» 1. ASSISTENZA
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3. SPRECO DI TEMPO

([ogni sistema funziona in un modo)
SENZA CONSIDERARE CHE MOLTI SONO DISPONIBILI SOLO IN INGLESE TECNICO!! & pp@ﬁStO




GHI HA TROVATO LA SOLUZIONE?

appoosto

W ORKEF A G R O WF A

DECINE DI ' Offriamo Soluzioni Digitali Complete per I'innovazione Aziendale SOLUZIONE
IERI 1. Soluzioni Digitali Complete

2. Missione di Identita Digitale Solida

3. Strumenti Avanzati

4. Semplificazione del Panorama Digitale

5. Soluzione Su Misura

6. Formazione Automatizzata H24 Multilingua




outu.be/hMBYySIiZhdA




Vogliamo costruire un mondo senza barriere dettate dal costo delle
infrastrutture tecnologiche, dove chiunque puo competere con
chiunque senza limiti di dimensione (pmi, media, grande).

Costruire un consorzio digitale di aziende che usano strumenti
all’ avanguardia, ad wun prezzo accessibile, con wuna rapidita di
esecuzione che il mondo pretende.
Creare ricchez:za, attraverso un’economia circolare che crea
vantaggi per tutti, dove ci sia un mercato, una clientela, una
moneta e una banca comune, dove sia 11l cliente che 1l’azienda ha
un’ ecosistema di vantaggi e opportunita.

Vogliamo portare APPOOSTO fra i1 big competitor 1in 5 anni in Italia
€ in Europa, tracciare la strada, dare il miglior serx;i ':cfs_-"-'-ﬁﬁola
experience piu performante sempre. Al miglior prezzo sul mercato.



Fornire strumenti user friendly per velocizzare il processo e renderio
disponibile e accessibile al maggior numero di partite iva.
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COME??
LA DIGITALIZZAZIONE PASSA ATTRAVERSO

r 1. PRESENZA DIGITALE
O 0.

DIGITAL
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TRANSFORMATION
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3. GRM (DATABASE GLIENTI
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m ¥ 9. MAIL- FUNNEL MARKETING (MAIL PROGRAMMATE)

1. GESTIONE SOCIAL CON Al (imtellligenza antificiale) appoosto



https://youtu.be/RSE sYJts-k
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PUNTI DA RISOLVERE

“ANDIAMO A SCOPRIRE COME
SIAMO RIUSCITI A RISOLVERE
CON UN UNICO FORNITORE

14 PROBLEMI DEL MERGATO!"




PROBLEMA — INEFFICIENZA & lENTEIlA GON TANTI FORNITORI

aonppOOSto H ‘ SOLUZIONE
pretn La Soluzione Coom
All inOne . wmw
Perlinnovaziong =~ "MUNCAREENDAC
Aziendale , LS
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INEFFICIENZA
& LENTEZZA

TROPPI
FORNITORI

PROBLEMA — GOSTI ELEVATI
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appoosto
OFFRE UNA SOLUZIONE
ALL IN ONE
Non sono accessihili alle ADATTA AD OGNITIPO
Le aziende sono masse per via del DIP.INVA
rispetto alla S
digitalizzazione a Partire da
Inoltre, sono sistemi di 99,00€/MESE
E come e gia e accaduto VECCHIA GENERAZIONE
nelle altre rivoluzioni, macchinosi e non in linea E PER GLIENTI GRANDI
anche in questa digitale con le esigenze del REALIZZIAMO PRODOTTI
O TIADEGUI 0 TI ESTINGUI mercato attuale! SU MISURA
\ IN BASE ALLE ESIGENZE )




PROBLEVA - FORMAZIONE DIGITALE
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Dal tuo primo accesso nella Suite di Servizi Appoosto a avrai disposizione
un Programma Formativo Gratuito accessibile h24 Multilingue,
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ABBASSARE | COSTI

3¢ 3eiUno diLoro Comprendi Appieno
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E-Mail WhatsApp Scheduler Fatturazione
Fllllllﬂlllll!l Business Post Mini E-Commerce
Marketlng Automation Social Demo Erp
Novita 2024
89¢/mese 139€/mese IImlmm/
15 Fornitori vs 1fornitore Three for free )
Competitor 600/700€ vs Apnoosto169€ 60 Clienti x 3 Clienti= 180 Clienti
5 Clienti x12 mesi= 60 clienti/anno 180 Clienti dopo un anno ti danno una rendita di 5170€
Provigioni in un anno: 25/30K
Rendita mensile dopo 1anno 4360€ Rendita mensile dopo 1anno 4360+5170= 9530€
J
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SUITEALL IN ONE
Diamon” Gold

100 Action pa’ e 80 Action page e 60 Action page
500.000 Alv ds e 400.000 Al words e 300.000 Al words
300 Allma s e 300 Al imag:s e 200 Al images

1 chatbo’ e 1 chatbot e 1 chatbot

5000 cr .atti email e 3.500 contatti mail e 2500 contatti mail
30 ac untsocial e 20 account social e 10 account social

5ar unt WA e 3 account WA e 2account WA

Y MAK100 N°MAX400 N°MAX 300
¢ 19/MESE € 99/MESE € 119/MESE






	Diapositiva numero 1
	Diapositiva numero 2
	Diapositiva numero 3
	Diapositiva numero 4
	Diapositiva numero 5
	Diapositiva numero 6
	Diapositiva numero 7
	Diapositiva numero 8
	Diapositiva numero 9
	Diapositiva numero 10
	Diapositiva numero 11
	Diapositiva numero 12
	Diapositiva numero 13
	Diapositiva numero 14
	Diapositiva numero 15
	Diapositiva numero 16
	Diapositiva numero 17
	Diapositiva numero 18
	Diapositiva numero 20
	Diapositiva numero 21
	Diapositiva numero 22
	Diapositiva numero 23
	Diapositiva numero 31
	Diapositiva numero 32
	Diapositiva numero 33
	Diapositiva numero 34
	Diapositiva numero 35
	Diapositiva numero 36
	Diapositiva numero 37
	Diapositiva numero 38
	SUITE ALL IN ONE
	Diapositiva numero 40

